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Contratti complessi: cosi I'Oic 34
disciplina la ripartizione dei ricavi

Contabilita

Nuovo principio in vigore
peri bilanci dal 2024: analisi
degli elementidi variabilita

Dovranno essere individuate
le diverse unita elementari
di contabilizzazione
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L’Oic 34 - che entrerain vigore per i
bilanci aventi inizio a partire dal 1°
gennaio 2024 — disciplina i contratti
complessi: ossiaqueicontratti chere-
golamentano, a fronte di un corri-
spettivo unitario, la vendita congiun-
ta di differenti beni e /o servizio che
contengono elementi di variabilita,
quali incentivi e premi di risultato,
sconti, abbuoni, penalita o resi.
Sipensi,adesempio,aun contrat-
to di vendita di un macchinario che
prevedaanchel’obbligo, per il vendi-
tore, di prestareil servizio diassisten-
zatecnicaper un certo periodo, servi-
ziochesuccessivamente verraresoa
fronte della stipula di un separato
contratto. In un simile caso I'Oic 34
prevede, in estrema sintesi, cheil cor-
rispettivo unitariamente negoziato
vengaripartito trale diverse presta-
zionirese (vendita del macchinario,
prestazione delservizio), che vengo-
no considerate unita elementari di
contabilizzazione. Tale corrispettivo
cosi ripartito devequindi esserecon-
tabilizzato coerentementeconla na-

tura delle singole prestazioni, rile-
vando alla datadel trasferimento dei
rischi solo lapartedicorrispettivoim-
putabileallavenditadel macchinario.

Le fasidell'analisi

L'Oic 34 richiede unadettagliataana-
lisi deicontratti di vendita, chesiarti-
cola in pit fasi.

€ In primoluogo bisogna identifica-
re seesiste un gruppo dicontrattiche
- in quanto negoziato congiunta-
mente conilmedesimo cliente con lo
stesso obiettivo commerciale e/oin
quanto contiene al suo interno con-
tratti con prezzi dipendenti da altri
contratti— debbaessere trattato come
un unico contratto.

© Insecondoluogo,I'analisi del con-
tratto deve esserevoltaaidentificare
evalorizzare gli eventuali elementi di
variabilita, distinguendo i corrispetti-
vi aggiuntivi (ad esempio incentivi,
premi di risultato) dagli importi che
invece possono andare a riduzione
delricavo (sconti, abbuoni, penalitae
resi). Icorrispettiviaggiuntividevono
essere valutatisolo se divenutiragio-
nevolmentecerti, facendo riferimen-
toall'esperienzastorica, aglielementi
contrattualieai dati previsionali. Gli
importia riduzione del ricavo, invece,
devonoessere valutati sullabase della
miglior stima possibile, tenendo con-
to dell'esperienza storica e/o di ela-
borazioni statistiche. Il prezzo com-
plessivo del contratto e quindiparia
quanto desumibile dallo stesso te-
nendo conto della valorizzazione di
tali elementi di variabilita.

(3] Eaquesto punto necessario indi-
viduare lediverse unita elementari di
contabilizzazione disciplinate dal
contratto e procedere alla separata
valorizzazione di ciascuna di esse.
Tale valorizzazione deve essere ef-
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Ilnuovo principio contabile

® L'Oic 34 siapplicaatutte le
transazioni che comportano
l'iserizionedi ricavi derivanti
dalla vendita di benio dalla
prestazionediservizi,a
prescindere dallaloro
classificazione nel conto
economico. Restanoesclusii
ricavi derivanti da lavoriin
corso su ordinazione, cessioni
diazienda, fitti attivi e ristorni,
perché trattatiin altri principi
contabili, e i ricavi derivanti
dalle transazioni privedifinalita
dicompravendita.

@ Alcune tecniche contabili
semplificate sono state
previste per le societa che
redigonoil bilancio informa
abbreviata ex articolo 2435-bis
del Codice civile e perle micro-
imprese exarticolo 2435-ter.
@ |npresenza di«contrattinon
particolarmente complessi»,
cioé quei contrattidove la
separazione delle singole unita
elementari di contabilizzazione
non produce effetti rilevanti, la
societa, indipendentemente
dalle sue dimensioni, pud non
procedere alla segmentazione
del contratto, rilevando il ricavo
inmodounitarioe valutando se
effettuareun accantonamento
afondorischi eoneriperun
importo parialcostochela
soclieta stima di sostenere per
fornire al cliente le prestazioni
nonancorarese alladatadi
chiusura dell'esercizio.
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fettuata allocandoil prezzo complessi-
vodel contrattoalle singole unita ele-
mentaridi contabilizzazione in pro-
porzione al rapporto tra il prezzo di
venditadiciascunadiesseelasom-
ma dei prezzi di vendita di tutte le
unitaelementari di contabilizzazio-
ne. Siail numeratore che il denomi-
natore di tale rapporto devonoessere
valorizzati al netto degli sconti nor-
malmente praticati.

L'attribuzione dei prezzi

Seil prezzodivendita daattribuireal-
le singole unita elementari di conta-
bilizzazione non & desumibile dal
contratto, o nel caso in cui il prezzo
contrattuale sia significativamente
diversodallistino prezzi, il prezzodi
venditadaattribuirealle singole unita
elementari dicontabilizzazione puo
essere stimato tenendo conto deiloro
prezzi di mercato, oppure dei costi
complessiviperadempiereil contrat-
to incrementati diun margine, o an-
cora con il metodo residuale, che con-
sistenell'imputare aunadeterminata
unita elementaredi contabilizzazio-
neladifferenzatra il prezzo comples-
sivo del contratto e la somma dei
prezzidivenditaasestanticheé stato
possibile attribuire agli altri beni e
servizi inclusi nel contratto.

Con riferimento alla parte di
prezzo complessivo attribuibile a
servizi,iricavirelativia questi pos-
sono essere rilevatisecondo lostato
di avanzamento se I'importo & mi-
surabile in manieraattendibilee se
T'accordotrale parti prevede che il
diritto al corrispettivo maturi via
via che laprestazione e eseguita; al-
trimentiil ricavo dovra essere rile-
vatouna volta definitivamente ulti-
mata la prestazione.
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La garanzia aggiuntiva
(gratuita) va riportata
come introito separato

L'esempio

I1 prezzo del servizio va
rilevato pro rata temporis
negli anni in cui é prestato

Siipotizzi il caso di unasocieta che
abbia stipulato un contratto con
un cliente per la vendita di 20 com-
puter, ilquale prevedal’'estensione
gratuita per ulteriori dueannidel-
la garanzia prevista ex lege. Tale
contratto, inoltre, prevede che il
pagamento del prezzodebba esse-
re effettuato nel termine di 120
giorni dalla data della fattura. 11
contratto di riferimento € quindi
uno solo e non prevede espliciti
elementi di variabilita.

Il prezzo complessivo del con-
tratto € pariaiomilaeuroe, essen-
do iltermine di pagamento previsto
entro i 12 mesi dal momento della
rilevazione iniziale, non si rende
necessaria la valorizzazione secon-
doil criterio del costo ammortizza-
to (Oic 15 - Crediti).

Le garanzie non previste exlege,
come quella in esame, sono unita
elementaridi contabilizzazioneda
riportare come un ricavo separato.
Pertanto, le unita elementari di
contabilizzazione presenti all’in-
terno del contratto sono due: una
relativa alla vendita dei beni (20
computer) e una relativa alla pre-
stazione diun servizio(lagaranzia

giuntiva; mentreil prezzo di vendita
relativo all'estensione di garanzia
per ogni computer € pari a 100 euro.
In termini complessivi, il prezzo di
vendita dei computer & di 1omila
euro (500 x 20), mentre il prezzo di
vendita delle garanzie aggiuntive e
di 2mila (100 x 20).

Il contratto prevede quindi uno
sconto implicito di 2mila pari alla
differenzatralasomma dei prezzi
delle due unita elementarisepara-
tamente vendute (10mila + 2mila=
1zmila)eil prezzocomplessivo del
contratto (1omila).

Il prezzo complessivo del con-
trattodeve essere ripartito sullaba-
sedelrapporto trail prezzodi ven-
ditadella singolaunita elementare
di contabilizzazione e lasomma dei
prezzidi vendita (entrambi i fattori
al netto degli sconti normalmente
praticati), ossia:
® computer:

10.000 X (10.000 / 12.000) =8.333;
® garanzia:
10.000 X (2.000 /12.000) = 1.666

Dopo avere determinato i ricavi
da contabilizzare per ciascuna unita
elementare di contabilizzazione, si
procede allaloro separatarilevazio-
ne contabile. I ricavi relativi alla
vendita dei computer vanno rilevati
al momento del trasferimento so-
stanziale dei rischi e dei benefici
connessi allavendita: nel nostro ca-
50, al momento della spedizione.
Mentre i ricavi relativi alla presta-
zione del servizio di garanzia ag-
giuntiva devono essere rilevati pro-
rata temporis nei due anniincuila
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